
 

 
 

Prosegue l’espansione dei ricavi con una crescita al 14,6% e con 

un ulteriore rafforzamento della marginalità 

 

 

 

 

“Le dinamiche positive di crescita degli ultimi due anni sono continuate anche all’inizio del 2025, 

con la divisione household in espansione ad un solido tasso del 7,2% e la divisione professionale che 

accelera significativamente al 22% su base proforma3.  

Questi notevoli risultati hanno dimostrato ancora una volta la forza dei nostri brand, la resilienza 

delle nostre categorie core e l’abilità del Gruppo di creare valore attraverso le acquisizioni. Il 

Gruppo sta crescendo più del mercato, pur mantenendo allo stesso tempo un livello di marginalità 

fra i migliori del settore. 

Nella divisione household, continuiamo ad intercettare le preferenze dei consumatori, investendo in 

design, innovazione e comunicazione, come nella nuova campagna globale con Brad Pitt in arrivo. 

Nella divisione professionale, entrambe le società hanno registrato una crescita a doppia cifra, con 

La Marzocco che ha incrementato l'espansione dei prodotti di lusso per la casa facendo leva sulla 

straordinaria brand awareness e su partnership esclusive, come quella con Porsche e Aimé Leon 

Dore. 

Il nostro forte know-how operativo e le solide relazioni con i principali fornitori ci hanno permesso 

di adattare tempestivamente la nostra supply chain, trasferendo i prodotti destinati al mercato 

statunitense nel Sud-est asiatico e in Europa. Inoltre, la nostra leadership di mercato ci ha consentito 

di implementare misure di mitigazione efficaci per affrontare gli effetti tariffari minimizzandone 

l’impatto. 

Alla luce di queste azioni e dei trend favorevoli osservati dall’inizio dell’anno, nonostante le recenti 

dinamiche nel mercato americano, riaffermiamo la guidance per il 2025, con ricavi in crescita fra il 

5% e il 7% ed un Ebitda adjusted di circa € 580-600 milioni per il nuovo perimetro.”  
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Il Gruppo De' Longhi detiene una posizione di leadership globale nel mondo delle macchine da 

caffè, con una significativa presenza sia nei prodotti ad uso domestico (con il brand De’Longhi) 

che professionale (grazie a La Marzocco ed Eversys). Il Gruppo, inoltre, è tra i principali player 

mondiali nel settore dell’elettrodomestico dedicato al mondo della cucina, della climatizzazione e 

della cura della casa (con i brand De’ Longhi, Kenwood, Braun, Ariete e NutriBullet). 

Quotata dal 2001 sul mercato principale di Borsa Italiana MTA, De' Longhi distribuisce i suoi 

prodotti nel mondo in più di 120 mercati nel mondo e contava a fine 2024 oltre 10.500 dipendenti. 

Nel 2024 ha riportato ricavi pari a € 3,5 miliardi, un EBITDA adjusted pari a € 560 milioni e un 

utile netto di oltre € 300 milioni. 
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A L L E G A T I 

 

 

Prospetti del Bilancio Consolidato di De' Longhi SpA 

al 31 marzo 2025 



 

1. Conto Economico Consolidato Riclassificato
 

Valori in milioni di Euro 31.03.2025 % sui ricavi 31.03.2024 % sui ricavi 

Ricavi netti  755,2 100,0% 658,8 100,0% 

Variazioni  96,4 14,6%   

Consumi e altri costi di natura industriale (servizi e 
costo del lavoro industriale) (360,4) (47,7%) (323,4) (49,1%) 

Margine industriale netto 394,8 52,3% 335,4 50,9% 

Costi per servizi ed altri oneri operativi (196,6) (26,0%) (171,1) (26,0%) 

Costo del lavoro (non industriale) (81,9) (10,8%) (70,5) (10,7%) 

EBITDA ante proventi (oneri) non ricorrenti/stock 
option  116,3 15,4% 93,8 14,2% 

Variazioni  22,5 24,0%   

Proventi (oneri) non ricorrenti/oneri stock option  (4,5) (0,6%) (2,6) (0,4%) 

EBITDA 111,9 14,8% 91,2 13,8% 

Ammortamenti (31,7) (4,2%) (26,4) (4,0%) 

Risultato operativo 80,2 10,6% 64,8 9,8% 

Variazioni  15,4 23,8%   

Proventi (Oneri) finanziari netti 2,6 0,4% 4,1 0,6% 

Risultato ante imposte  82,8 11,0% 68,8 10,4% 

Imposte (20,0) (2,6%) (15,8) (2,4%) 

Risultato netto 62,8 8,3% 53,0 8,0% 

Risultato di pertinenza di terzi 5,5 0,7% 1,7 0,3% 

Risultato netto di competenza del Gruppo 57,4 7,6% 51,3 7,8% 

  



 

2. Ricavi per area geografica
 
        

Valori in milioni di 
Euro 

1° Trimestre 
2025 

% 
1° Trimestre 

2024 
% Variazione Variazione % 

Variazione % 
a cambi 
costanti 

Europa 469,7 62,2% 424,3  64,4% 45,4 10,7% 10,3% 

America 125,5 16,6% 105,7  16,0% 19,8 18,7% 16,2% 

Asia Pacific 110,8 14,7% 89,6  13,6% 21,2 23,7% 22,8% 

MEIA 49,2 6,5% 39,2  6,0% 10,0 25,6% 21,5% 

Totale ricavi 755,2 100,0% 658,8  100,0% 96,4 14,6% 13,6% 

 
 
 
 
 
 
 
  



 

3. Stato Patrimoniale Consolidato Riclassificato
 

Valori in milioni di Euro 31.03.2025 31.03.2024 31.12.2024 

 - Immobilizzazioni immateriali 1.294,4 1.241,8 1.323,3 

 - Immobilizzazioni materiali 547,2 537,7 560,6 

 - Immobilizzazioni finanziarie 11,7 10,9 10,9 

 - Attività per imposte anticipate 76,4 71,3 74,2 

Attività non correnti 1.929,7 1.861,7 1.969,1 

 - Magazzino 754,8 625,5 621,9 

 - Crediti commerciali 236,0 225,5 336,1 

 - Debiti commerciali (759,9) (667,4) (873,1) 

 - Altri debiti (al netto crediti) (146,0) (147,2) (181,8) 

Capitale circolante netto 84,9 36,4 (96,9) 
    

Totale passività a lungo termine e fondi (250,1) (200,2) (251,0) 
    

Capitale investito netto 1.764,5 1.697,9 1.621,2 
    

(Posizione finanziaria netta attiva) (482,8) (307,6) (643,2) 
    

Totale patrimonio netto  2.247,3 2.005,5 2.264,4 
    

Totale mezzi di terzi e mezzi propri 1.764,5 1.697,9 1.621,2 

 
 
  



 

4. Composizione della Posizione Finanziaria Netta
 

Valori in milioni di Euro 31.03.2025 31.03.2024 31.12.2024 

Liquidità 861,1 893,4 1.019,7 

Attività finanziarie correnti 196,2 312,6 194,1 

Indebitamento finanziario corrente (216,4) (409,7) (196,1) 

Totale posizione finanziaria netta attiva corrente 840,8 796,3 1.017,8 

Attività finanziarie non correnti 131,3 122,7 131,3 

Indebitamento finanziario non corrente (489,3) (611,4) (505,8) 

Indebitamento finanziario non corrente netto (358,0) (488,7) (374,5) 

Totale posizione finanziaria netta 482,8 307,6 643,2 
    

di cui:    

- posizione attiva netta verso banche e altri finanziatori 596,7 409,9 746,1 

- debiti per leasing (104,7) (109,8) (110,0) 

- altre attività/(passività) nette non bancarie (principalmente 
valutazione a fair value di strumenti finanziari derivati) 

(9,2) 7,5 7,1 

 

  



 

5. Rendiconto Finanziario Consolidato
  

Valori in milioni di Euro 
31.03.2025 31.03.2024 31.12.2024 

3 mesi 3 mesi 12 mesi 

Flusso finanziario da gestione corrente 117,9 97,6 542,6 

Flusso finanziario da movimenti di capitale circolante (193,8) (116,0) (56,2) 

Flusso finanziario da gestione corrente e movimenti di CCN (75,9) (18,4) 486,4 

Flusso finanziario da attività di investimento (28,4) (25,7) (127,7) 

Flusso netto operativo (104,4) (44,1) 358,7 

Acquisizioni - (326,8) (326,8) 

Distribuzione dividendi - - (108,7) 

Flusso finanziario da acquisto di azioni proprie (36,2) - - 

Esercizio stock option 2,5 5,0 12,7 

Flusso finanziario da altre variazioni di patrimonio netto (22,3) 10,9 44,7 

Flussi finanziari generati/(assorbiti) da movimenti di 
patrimonio netto  

(56,0) 15,8 (51,3) 

Flusso finanziario di periodo  (160,4) (355,0) (19,4) 

Posizione finanziaria netta di inizio periodo 643,2 662,6 662,6 

Posizione finanziaria netta finale 482,8 307,6 643,2 

 

 
 

 
 


